FOR BEGRANSET
EKSPORTERFARNE SMV’ER

Stil skarpt pa
markedsabning

SPARK D@REN IND TIL ET NYT
MARKED MED MARKEDSABNER™

Vi investerer i din fremtid
s Danmarks
<+« Erhvervsfremmebestyrelse

Markedsdbning er en vaesentlig kompetence i forbindelse med eksport. Hvordan fér jeg foden ind ad
dgren til rimelige omkostninger? Og hvordan sikrer jeg en langvarig efterspgrgsel og vaekst? Det kraever en
seerdeles grundig og systematisk tilgang, som forlgbet saetter fokus pa.

“If | can make it there, | can make it everywhere”

Med deltagelsen i MarkedsAbner™ f&r du en dyb indsigt

i de grundleeggende succeskriterier for en vedvarende
markedsindtreengning. Kompetenceudviklingen i forlgbet
vil kredse om de vigtigste opmeerksomhedspunkter for at
erobre et nyt eksportmarked.

MarkedsAbner™ giver dig et indg&ende kendskab til at
vurdere et markedspotentiale, afdaekke tendenser, f&

tjek pd juraen og forstd forretningskulturen, s& du kan
udarbejde en effektiv handlingsplan, positionere dit brand
rigtig og treeffe de rette kommercielle valg.

Du vil f& praksisneer treening, der vil klzede dig pé til
markedsébningen. Vha. to workshops — én forberedende,
0g én opfglgende — vil du f& markedsindsigt, identificeret
forretningsmuligheder og & ekspert feedback pé o
din handlingsplan. Imellem de to workshops ligger et Du far:
gsp Psligg

markedsbesgg, hvor du mader potentielle partnere, kunder - udarbejdet en effektiv handlingsplan
og salgskanaler. - positioneret dit brand

+  pitch treening & metodeindsigt
Med forlgbet fér du hele forberedelsesprocessen under - opbygget et eksportnetvaerk

huden i teet samspil med erfarne eksperter og andre - en skabelon for markedspenetrationen
virksomheder i sammenlignelig situation.

Hvem kan deltage? S&dan kommer du med Kontakt
Erhvervshus Hovedstaden
Anders Kjoller

6188 4601

Erhvervshus Sydjylland
Anna Marie Damgaard
6188 4685

Har duinteresse i at deltage i et
MarkedsAbner forlgb? Der er lgbende
ansggningsfrist, s& kontakt dit Erhvervshus
og komigang.

Alle SMVer med 5-249 ansatte.
Virksomheder med 10-49 ansatte
har fortrinsret.

MarkedsAbner™ er for SMVer Erhvervshus Nordjylland

Jorgen Sglvkjeer

Erhvervshus Fyn

Deltagergebyret er p& 10.000 kr. Steen Nymann Andersen

med nogen eller begraenset
eksporterfaring og planerom at
erobre et nyt marked.

Du skal have haft et CVR-nr.i mere
end 3 &rog potentialet til at age
omsaetningen eller beskaeftigelsen
med min. 10% p.a. de naeste 3 &r.

for deltagelse af 2 personer pr.
virksomhed i én forberedende workshop,
et markedsbesgg og én opfglgende
workshop.

Rejse- og opholdsomkostninger i
forbindelse med markedsbesgget erikke
omfattet.

2172 2495

Erhvervshus Midtjylland
Trine Kaae Damsgaard
2189 3624

2550 5308

Erhvervshus Sjeselland
Thomas Jakobsen
6188 4621

& Erhvervshusene
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FOR BEGRANSET
EKSPORTERFARNE SMV’ER

MarkedsAbner
England

Knaek koden til online eksport

DEN EUROPAISKE UNION

Den Europeeiske Fond
for Regionaludvikiing

Viinvesterer i din fremtid

«os Danmarks
+++ Erhvervsfremmebestyrelse

platforme i England, mgde danske brands, som
har haft succes i England, samt se neermere p&
de forhold, der ggr sig geeldende med Brexit.

Livsstilsbranchen er Danmarks fjerde starste
eksport erhverv med et stort uforlgst poten-
tiale via e-handel. Derfor tager SMV:interna-
tional fat i England, der grundet Brexit har haft
udfordringer, som der nu ses gode lgsninger p&
— iseer med online handel. Smé og mellemstore

virksomheder i livsstilsbranchen opfordres til
at deltage i MarkedsAbner og herfra f& kom-
petencer og kontakter til at styrke sin eksport
— seerligt til England. Programmet vil kigge
naermere pd eksport via markedspladser og
med egen e-handel. Vi vil hgre fra de fgrende

Program

Afsluttende workshop

Indledende workshop
Horsens, 3. september 2021

Forud for turen til London afholdes
et seminar i Horsens. Her samles
alle deltagere for at leere hinanden
at kende. Samtidig introduceres
programmet og platforme, som
besgges i England.

Program:

+  Mad Wayfair, Zalando m.fl.

« Potentialet for eksport til
England

« Indblik i programmet

+  Forberedelsen til turen

« Introduktion til arbejde med
handlingsplanen

Tid og sted

Indledende workshop:
Horsens, 3. september 2021

Markedsbesgg:
London, 26.-29. september 2021

Afsluttende workshop:
Kgbenhavn, 16. november 2021

Markedshesgg
London, 26.-29. september 2021

Knaek koden til din eksport til
England. Har hvad forbrugerne
eftersparger og hvor danske brands
har en konkurrencefordel. Laes
hvordan man indgar samarbejde
med markedspladser og far succes
med online eksport.

Program:

+  Besgg London Design Festival

+ Deltage i netvaerksmade

+  Besgg hos UK online platforme
0g e-commerce

«  Besgg hos danske mode- og
mebelbrands

«  Matchmaking med lokale aktgrer
og netvaerk

+  Rammesaette handlingsplanen

Hvad koster det?

Deltagergebyret er pa 10.000 kr. for
hele forgbet. Rejse- og opholdsom-
kostninger i forbindelse med markeds-
besgget er ikke omfattet.

Kagbenhavn, 16. november 2021

Vi afslutter forlgbet med et event

i Kgbenhavn. Her samler vi op pa
erfaringer, og hvad deltagerne har
taget handling pa. Men ogsa, hvor
man stadig har udfordringer med at
komme videre.

Program:

« Erfaringer og opsamling

« Hvadblev jeres do’s & don’ts

«  Hvilke netveerk kan hjeelpe
deltagerne videre

« Hvordan kan denne erfaring
skaleres til andre markeder

« Feedback og tilpasning af
handlingsprogram

Tilmelding og kontakt

Har du interesse i at deltage i
ovennavnte forlgb, kan du indgive
interessetilkendegivelse her og du
bliver kontaktet.
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https://podio.com/webforms/20925986/1441957?fields%5bevent%5d=1788867751

